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1. INTRODUCCIÓN

	
 

	––––––––

	
 

	Hoy quiero presentarte un modelo de negocio que está cambiando la vida de muchas personas que empezaron desde cero y con nada más que sus deseos de salir adelante sin sospechar que ellos también podrían conseguir los resultados que vieron en algún momento muy lejano a sus vidas.

	En un contexto que no podría ser el mejor debido a la digitalización de nuestra economía después de la pandemia y con el incremento vertiginoso de nuevos hábitos de compra en internet. El marketing de afiliados es un negocio digital efectivo para que cualquier persona pueda generar ingresos desde cualquier lugar.
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	Este es un método increíblemente rápido para ganar dinero que es fácilmente escalable. No se requiere necesariamente de un capital inicial ni habilidades técnicas avanzadas. Si eliges los productos correctos y los conectas con el mercado correcto, puede ganar cientos o incluso miles de dólares en un tiempo muy corto.

	Este libro está diseñado para llevarte desde los conceptos básicos hasta llegar a un nivel intermedio, acortándote una curva de aprendizaje que podría llevarte más tiempo sin una guía correcta. He conseguido muchos aciertos pero también muchos errores de principiante y realmente espero que toda mi experiencia te ayude a obtener resultados incluso de forma más rápida.

	Pero empecemos paso a paso: ¿Qué es exactamente el marketing de afiliados? ¿Cómo funciona? Y ¿Qué lo hace mucho más efectivo que modelos de negocio en Internet?

	Esencialmente, el marketing de afiliación significa vender un producto que no es tuyo a cambio de una comisión. Luego, puedes ganar dinero por cada venta que realices, lo que significa que todo lo que necesitas hacer, es conectar el producto o servicio con la audiencia que lo necesita.

	Al final de este libro tú aprenderás marketing digital aplicado al marketing de afiliados, también sabrás elegir bien tu producto ganador y conectarlo con un mercado que lo demanda, además de entender las funciones básicas de una plataforma que está en tendencia.

	Para aquellos que ya están generando algunos ingresos con marketing de afiliados o aquellos que han tenido dificultad de entender la complejidad de Facebook ADS, en este libro podrán encontrar nuevas técnicas alternativas de tráfico orgánico o de contenido que se están estandarizando cada vez mes incluso en empresas que antes no tenían presencia en las redes sociales.

	
2. POR QUÉ EL MARKETING DE AFILIADOS ES LA MEJOR FORMA DE GANAR DINERO PARA PRINCIPIANTES

	
 

	––––––––

	
 

	No trabajes duro, trabaja inteligentemente

	Comencemos afirmando que al ser un afiliado, tú actúas como un vendedor y ganas una comisión por cada venta que hagas. De esta manera, eres como los vendedores de puerta en puerta que vienen a venderte un libro de recetas.

	La diferencia es que no vas de puerta en puerta. La Internet es tu puerta y esta es una puerta que te da acceso a todo un mercado mundial. La primera barrera mental que debes romper es que en el internet no estas limitado por tu ubicación geográfica de tú ciudad.

	Es probable que en tu zona de 100 habitantes solo 5 tengan un interés en comida vegetariana, pero si hablamos de la cantidad de personas que hablan español en todo el mundo que aproximadamente son 543 millones de personas, el 5% representaría 27 millones de personas. En internet las oportunidades simplemente se multiplican.

	La diferencia con el esquema de comisiones tradicional como vendedor es que normalmente obtendrán una pequeña comisión de 10%. Sin embargo, la diferencia con el marketing de afiliados en internet es que obtendrá un 50% de ganancias. Más adelante también les contaré de programas que te dan incluso hasta un 80% ganando más que el mismo creador del producto, algo que me era difícil de creer hasta que vi llegar ese tipo de comisiones.

	Por esta razón el marketing de afiliados es muy atractivo y rentable, porque puedes empezar a ganar como si estuvieras vendiendo tu propio producto, pero sin tener que invertir mucho tiempo ni dinero para crear algo desde cero.

	Además, si vendes un producto que ya está disponible y que ya se vende en grandes cantidades reduces el pequeño riesgo que suele correr un productor al crear algo que nadie quiera. Por eso es importante desarrollar tus habilidades para encontrar un producto ganador.

	Cómo funciona el marketing de afiliados

	Esta parte es un poco técnica pero comprenderlo te facilitará la vida, ¿de acuerdo? ¿Cómo funciona exactamente el marketing de afiliados y por qué un creador estaría feliz de regalar gran parte de sus propios beneficios?
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	Primero, diferenciemos los tipos de productos que vas a ofrecer. Para muchos especialistas en marketing, los productos para afiliados serán productos digitales (también conocidos como infoproductos).

	Hay muchas más opciones, de las cuales te contaré más adelante. Pero por ahora, eso es en lo que nos centraremos. Eso significa cosas como ebooks, cursos en línea y membresías.

	Los productos digitales son una buena opción para la venta en internet porque no tienen gastos como los negocios físicos. Esto significa que el creador nunca tuvo que invertir grandes cantidades de dinero por adelantado y tampoco tienen que encargarse de la entrega.

	Es probable que el productor haya creado este producto digital usando Word o una cámara, o tal vez colaboró en la creación con otra persona. De cualquier manera, habrán creado este eBook o curso con la intención de venderlo para obtener ganancias.

	Es probablemente que el productor haya comenzado a vender su producto desde una plataforma atrayendo la mayor cantidad posible de tráfico usando sus redes sociales, blogs o canal de YouTube, teniendo su propio flujo de ingresos pasivos.

	Pero la promoción que pueda hacer esta persona es muy limitada y en muchos casos son expertos en el diseño de un producto pero no necesariamente saben llevar tráfico hacia sus productos. Es aquí donde entramos los afiliados, llevando tráfico para que las personas ideales puedan comprarlo.

	Por esta razón, el creador del producto está dispuesto a ofrecer hasta un 80% de comisión para los afiliados como una forma de incentivarlos a vender sus productos. Si bien el creador ahora solo ganará el 20 % de sus ventas, esto sigue siendo un 20 % más de lo que habría ganado solamente apoyándose en él mismo.

	Y si ese productor tiene a miles de personas conociendo la existencia de sus infoproductos a través de todo un ejército de afiliados en línea, obtendrá ganancias enormes y mucho más de lo que podría por su cuenta o con su pequeño equipo.

	Por eso ambos salimos ganando. El creador obtiene miles de ventas más al alentar a los afiliados a trabajar con ellos y los afiliados pueden vender su producto como si fuera propio y quedarse con la mayor parte de las ganancias. Pueden ganar tanto dinero como lo harían con su propio libro electrónico o curso, pero sin tener que desarrollar y producir uno.

	En la actualidad la tecnología ha hecho esto más fácil con las “cookies”. Un afiliado tiene un enlace único y diferente al del productor y al de otros afiliados, lo que hace fácil de reconocer que cuando haya logrado una venta en línea con su propio link.

	Cuando encuentres un producto que permita afiliarse y es en el que estés interesado promocionar, se generará un link de afiliado el cual vas a pegar en tus canales de promoción o el que enviaras al momento de cerrar una venta.

	Cuando un comprador haga clic en tu enlace de afiliado, será dirigido a la página del producto o plataforma de pago. Mientras el cliente hace eso se almacenará una cookie en su dispositivo que lo identificará a usted como origen del tráfico. Cuando el cliente compre algo en esa tienda, se registrará como uno de los tuyos y la comisión se agregará a ti.

	Tan simple como eso. Promociona el producto y cierra la venta con tu enlace.

	Más adelante te hablaré de Hotmart y el paso a paso para obtener y usar tu link de afiliado. Pero antes debes cumplir la siguiente tarea y una de las más fundamentales para crear los cimientos sólidos de tú negocio digital.

	Actividad N° 1

	Me hubiese gustado que alguien me enseñara esto desde un inicio. Aplica esto y empieza con el pie derecho. Crea 3 correos electrónicos para lo siguiente:

	1. Finanzas

	2. Redes sociales

	3. Contacto

	Al primer correo debes tener acceso solamente tú y no debes dárselo a nadie. A este correo conectarás todas tus cuentas bancarias y plataformas de monederos digitales. También tú cuenta de Hotmart.

	El segundo y tercer correo puedes administrándolos tú al inicio pero con el tiempo lo podrás delegar a alguien como un asistente virtual o Comunity manager.

	El de contacto es el que debes compartir con todos. Esto es con el objetivo de aumentar la seguridad de tu negocio, si en caso de que hackeen tu correo de contacto no podrán tener acceso a tu primer correo que administra tu dinero.

	No tomes este consejo a la ligera. De todo corazón te ordeno que me hagas caso.

	
3. CÓMO ENCONTRAR TU NICHO Y LA IMPORTANCIA DE ESTO

	
 

	––––––––

	
 

	Ayuda a las personas que decidieron confiar en ti

	Lo primero que debes hacer es averiguar quién eres tú, en qué tema te sientes cómodo invirtiendo tiempo y de qué comunidad quieres ser parte.

	No cometas el error de adaptarte a un producto o nicho, que es normalmente lo que hacemos al empezar como afiliados. Cuántas veces hemos visto un producto y solicitado afiliación y nos hemos puesto a investigar del tema desde cero, siendo que ya conocemos de otros temas donde podríamos tener un mejor criterio.

	Al final de este capítulo tendrás una lista de preguntas para que puedas responder a los que vamos a ver a continuación

	• ¿Con quién te sientes cómodo al trabajar?

	Una forma de descubrir el tipo de personas con las que te gustaría trabajar o ayudar es mirar dentro de ti mismo para encontrar tus intereses y pasiones. Si realmente disfrutas estar cerca de ciertas personas y conoce sus esperanzas, deseos y necesidades debido a que usted mismo es parte de esa audiencia, esa es una forma buena forma de empezar
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	Sin embargo, no dejes que esto te dé una excusa para no investigar y profundizar más. Tus experiencias, incluso siendo parte de esa audiencia de nicho, son subjetivas y los resultados reales pueden ser muy diferentes de lo que imaginas. Recuerda que no siempre somos representación del mercado. El hecho de que te guste la forma de presentar algún contenido no significa que al mercado también le guste. Intenta describir a tu cliente ideal en una o dos oraciones.

	Una recomendación extra aquí es que evites comunidades de adolescentes, por el poco poder adquisitivo que tienen.

	• ¿Quién vende a esa audiencia actualmente?

	Una vez que haya identificado un nicho de audiencia con potencial, siempre ayuda mirar a la competencia. Después de todo, si este nicho no tiene competencia, ¿es realmente un nicho rentable? Tú podrías pensar que es una buena idea entrar en los nichos con baja competencia, pero es mejor optar por el nicho que ofrece muchos clientes potenciales para que alcances tus objetivos financieros.

	• ¿Qué dolores tiene esa audiencia?

	No tienes que ser necesariamente parte de la audiencia para ayudar a un nicho. Por ejemplo, si has identificado un nicho que necesita que alguien le aconseje sobre productos para editar imágenes, tú puedes investigar un poco o invitar un café a un amigo que sea ilustrador y obtener información de él y la audiencia a la que pertenece.
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	Por lo general los seres humanos siempre intentamos resolver nuestros problemas por cuenta propia, sin embargo, no todos logran resolverlo y hecho al querer resolver algo nos topamos con dificultades, estas dificultades son los dolores de tu audiencia. Por ejemplo, si alguien quiera hacerle una ropa para su perrito, puede buscar tutoriales en internet y encontrar que todos los tutoriales hablan de tener máquina de coser, y eso puede ser un impedimento para seguir con el proyecto. Pero si tú eres consciente de eso y ofreces un curso resaltando que no necesitas de una máquina de coser, estas atacando el dolor de esa audiencia aumentando tus probabilidades de venta.

	• ¿Qué te hace diferente?

	¿Qué te hace diferente de tu competencia? ¿Qué habilidades puedes ofrecer a este nicho que otros no pueden? ¿Cómo puedes destacar entre la multitud? ¿Vas a abordar el nicho de una manera diferente a los demás? Por ejemplo, si eres un entrenador de negocios, ¿eres un abotonado o un espíritu libre? Seas lo que seas, atraerás a un segmento completamente diferente del total de la audiencia. Incluso tu forma de ver resolver el problema puede ser la diferencia.

	No caigas en la trampa de querer ser como tu competencia ni decir que ellos tienen cosas que tú no tienes. Hay gente que se identificará más contigo o con tu forma de ver las cosas. Eso es verdaderamente fascinante y posible gracias al internet.

	• ¿El nicho es rentable?

	Asegúrate que cualquier nicho que elijas sea rentable. Preguntarse si es rentable es una pregunta importante. El hecho de que este en Internet y lo apasione no lo convierte en un nicho rentable. Lo que lo hace rentable es que el público objetivo existe en gran cantidad y tiene dinero para comprar las soluciones que tú ofreces.

	Más adelante te enseñaré cómo identificar un nicho rentable y los criterios que debe tomar en cuenta en Hotmart.

	Elije un nicho que te guste, que te genere bastantes ganancias y que sepas cómo atender.

	Actividad N° 2

	¿A qué comunidad vas a ayudar?

	¿Quién vende a esa audiencia actualmente?

	¿Identifica un dolor que tenga esa audiencia?

	¿Qué te hace diferente?

	¿El nicho es rentable?

	
4. EMPIEZA EN HOTMART FÁCIL

	
 

	––––––––

	
 

	Para vender un producto digital, antes tenías que contratar a alguien que montara la página web y subir los contenidos digitales a otras plataformas, además de conectar otras plataformas para que te ayudaran a recibir pagos, de hecho muchos infoproductores comenzaron así.

	Hotmart resuelve muchos problemas para que sea más fácil monetizar contenido digital en varios formatos (ebooks, videos, audios, archivos de Excel, etc).

	Registrarse en Hotmart es gratis. Subir contenido también. Solo cuando se realiza una venta, la plataforma le cobra al productor un pequeño porcentaje de comisión.

	En Hotmart, los productores pueden vender sin necesidad de realizar una inversión inicial. Tiene varios procesos de venta y cobro automatizables.
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	Tiene más de 29 millones de usuarios en más de 200 idiomas. Con ventas realizadas en más de 188 países (excepto Cuba, Nicaragua y Venezuela, ver el apartado de preguntas al final de este libro).

	¿Cómo ganar dinero con Hotmart?

	Existen 3 formas de ganar dinero en esta plataforma: como productor, coproductor y afiliado. Ambas formas son muy rentables.

	El productor es un creador de un contenido digital. El coproductor se asocia con el productor para crear entre ambos un contenido digital y compartir las ganancias. El afiliado es el que promociona un producto en Hotmart que tenga habilitado la afiliación.

	Nosotros nos vamos a enfocar en la forma de ganar dinero como afiliado. Para esto necesitas crear una cuenta en Hotmart. Existen 2 formas de crear cuenta en Hotmart, la primera como cliente (si compraste por ejemplo un curso) y la segunda como “productor”.

	Cómo registrarte en Hotmart gratis

	Si antes ya compraste algún producto en Hotmart, lo único que debes hacer es conectar tu cuenta como “productor” con el correo y contraseña que ingresaste al comprar tu curso.

	En ambos casos debes ingresar a página de Hotmart, buscando en Google “Hotmart registrarse” y darle clic en el siguiente enlace:
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	https://www.hotmart.com/es?gclid=EAIaIQobChMI66zIydSA9wIVDGuRCh0tQw2qEAAYASAAEgIBvPD_BwE 
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	Una vez que ingreses a la página de Hotmart dale clic en “Regístrate”. Te mandará a otra ventada donde debes ingresar tus datos. Si ya tenías un curso en Hotmart solo introduce el correo y contraseña que utilizabas para ingresar. Si es la primera vez, utiliza el correo electrónico que creaste para tus finanzas como lo mencione en el anterior capítulo.
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	En la pregunta que dice “Qué buscas en Hotmart” verifica que este activado la opción “Vender Productos”. Luego aceptas los términos y le das a “Seguir”.
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	Luego estarás dentro de tu cuenta de Hotmart. En el menú izquierdo veras varias áreas de las cuales te interesan “Mercado”, “Productos” y “Ventas”. Más adelante que explicaré cada una de ellas. Pero primero debes completar otro paso importante. Ingresa en la parte superior de ese menú donde dice “Mi Cuenta”.
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	Llena tus datos personales. Debes diferenciar los datos de tú “Perfil” y los datos de tu “Perfil Público”. En el segundo puedes poner la versión corta de tu nombre o una marca si es que tienes una.

	Los Datos Financieros no los podrás llenar hasta que generes tu primera venta. Pero cuando lo hagas solo conecta tu cuenta bancaria local en dólares. Antes debes averiguar si tu banco te cobra altas comisiones al recibir transacciones de fuera de tu país en dólares.

	Otra opción, y es la que yo utilizó, es conectarla con tu cuenta en dólares de Payoneer. Ellos te dan una tarjeta de MasteCard que me ahorra algunas comisiones. Si no conoces qué es Payoneer te explico muy brevemente.

	Payoneer

	Esta empresa ofrece un servicio digital para poder tener una cuenta norteamericana en dólares, también puedes tener cuenta en euros, dólares canadienses, australianos, libras esterlinas y yenes.

	Podrás recibir y hacer pagos internacionales, recibir fondos para gestionar tu negocio digital. Cabe aclarar que solo puedes recibir dinero de empresas (en este caso Hotmart) y otras cuentas de Payoneer.
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	Si deseas registrarte en Payoneer te dejo mi enlace de referido. Tendrás de regalo 25 dólares y aumentaras tus probabilidades para que aprueben tu solicitud de apertura de cuenta.

	http://share.payoneer.com/nav/kQNb8ZE2zDuq3jq2msSwUpWWlQAZfDlwEQA37VkLJ8Ap3xDXAl_fPWLjzF4cbTLc0vUNgNOG6LWTUqXHkxc0gw2 
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	Payoneer tiene varias funciones que se irán habilitando a medida que vayas cumpliendo los requisitos.

	Ya sea que utilices tu banco local o Payoneer, recuerda que primero debes realizar tu primera venta para que puedas registrar tus datos financieros.

	Actividad N° 3

	Crea tu cuenta en Hotmart como productor con tu correo electrónico para las finanzas.

	
5. CÓMO AFILIARSE Y OBTENER TU LINK DE AFILIADO

	
 

	––––––––

	
 

	Una vez que ya sepas a que personas y comunidad quieres ayudar y aportar ahora te toca buscar un producto que satisfaga esa necesidad. Haz una lista de al menos tres problemas que quieras resolver para tu audiencia, según el nicho que hayas elegido. Aquí te menciono un ejemplo:

	1. Audiencia: madres trabajadoras con hijos en edad escolar.

	2. Problemas: llevar un calendario familiar, planificar las comidas, organizarse.

	3. Soluciones potenciales: calendarios digitales, planes de comidas y listas de compras saludables, consejos de organización y productividad.

	Cómo afiliarse a productos en Hotmart

	¿Recuerdas que en el anterior capítulo de Hotmart te mencioné sobre el área de tu menú que se llama “Mercado”?
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	Dale clic donde dice “Mercado” y aparecerás en el “Mercado de Afiliación”. Aquí podrás ver una gran cantidad de diferentes productos que tienen programas de afiliados. Simplemente introduce en el buscador una palabra relacionada con tu nicho. Como ejemplo, pon lo siguiente: “Como ganar dinero con marketing de afiliados”. Encontrarás mi ebook. Ingresa y afíliate con un solo clic. Bienvenido a mi comunidad de afiliados!

	Ahora déjame explicarte la diferencia entre “Afíliate con 1 clic” y “solicitar afiliación” que encontraras en los productos de Hotmart.

	En el primer caso al hacer clic ya estas afiliado automáticamente, mientras que en el segundo caso, tu solicitud está pendiente de aprobación por parte del creador del producto. Dependiendo de los requisitos del creador, es probable que tengas que escribir un correo electrónico para contactarte con él.

	A pesar de todo esto que te acabo de explicar, existen algunas excepciones y es algo que muy pocos saben dentro de Hotmart. Hay productos que dicen “Afíliate con 1 clic”, sin embargo, estos productos pertenecen a una Membresía que te da derecho a poder recibir comisiones. En el capítulo de membresías te explicaré en detalle de esto y sus grandes ventajas, pero de momento quiero advertirte que al encontrar productos que mencionen pertenecer a una Membresía, de momento no te afilies a ellas. Un ejemplo de estos productos son estos que ves en la siguiente imagen, observa que en la parte izquierda dice “MASTER CLASS”.
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	Con todo esto aclarado y si el producto no pertenece a una membresía, puedes acceder a tu link de afiliado de la siguiente forma. En el mismo botón que solicitaste tu afiliación podrás observar que dice “Ver links de divulgación”. Dale clic y podrás obtener tu enlace de afiliado.
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	Otra forma de encontrar tus enlaces de afiliación es volviendo al menú principal de la izquierda de tu consola y buscar “Productos”, luego de desplazarse un submenú, ingresa a “Soy Afiliado”.
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	Selecciona el producto del que quieres tu link de afiliado y dale clic donde dice “Acceder Links de Divulgación”. Luego podrás ver 2 enlaces, cualquiera de esos enlaces sirve. Asegúrate de darle clic en el botón azul que dice “Copiar link”.
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	Evita el error de cargar primero a la página de tu link de afiliado y luego copiar el link de tu navegador.

	Actividad N° 4

	Afíliate a mi producto en Hotmart como te acabo de enseñar. No olvides descargar el material de divulgación.

	También puedes seguir el siguiente enlace o escanear el código QR:

	https://hotm.art/Afilia2Ebook 
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	Si deseas saber más de Seminarios Online, que es una membresía en la que estoy y me permite tener el 80% de comisiones te dejo el enlace (Ojo no es necesario para ganar ingresos en Hotmart, pero aparte de ofrecer productos para afiliarse también enseñan muchas estrategias para vender como afiliado a lo grande, te lo dejo por si te interesa)

	https://go.hotmart.com/D60415726X 
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6. CÓMO ELEGIR PRODUCTOS RENTABLES

	
 

	––––––––

	
 

	Si bien el marketing de afiliación es una forma increíblemente simple y efectiva de ganar dinero en línea, no es completamente infalible. Es decir, si eliges el producto equivocado o lo comercializas de manera incorrecta, es posible que gastes tu energía y tiempo en vano.

	Gran parte de tu éxito dependerá de tu capacidad para elegir productos ganadores.

	Existen mercados con mucha competencia como los de fitness, citas y ganar dinero. No digo que evites estos nichos, solo que seas más específico buscando nichos y subnichos. Sin embargo, hay un mundo de alternativas en internet.

	Supongamos que encuentras un producto dirigido a un trabajo específico, tal vez algo “El negocio de las Uñas”. Parece menos emocionante y la audiencia es más pequeña, pero su producto ahora es único.

	Productos múltiples

	Recuerda también que tienes la opción de vender muchos productos. Esta es otra de las grandes ventajas de vender productos digitales: Puedes probar vender un producto por 2 semanas, si no ves ni señales de interés lo dejas de promocionar.

	Haz esto siempre y cuando tus productos apunten a un mismo público. Vender un producto que enseña “cómo pintar las uñas de formas artística” y otro producto que enseñe “cómo operar un remolcador” no va dirigido a una misma audiencia.

	Ten una gama de productos que van dirigido a un nicho pero con diferentes precios, para atender a todo tipo de comprador.

	Productos rentables en Hotmart

	Existen 3 indicadores que te permitirán ver si los productos que estas eligiendo para comisionar son rentables. Estos son las reseñas, temperatura y el “Blueprint”. Existen más criterios para evaluar productos en Hotmart pero profundicemos aún más en estos 3 criterios:
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	Reseñas (Estrellas)

	Las reseñas son esa calificación de 5 estrellas y que a veces incluye el comentario de clientes que ya compraron ese producto. Descarta los productos que tengan menores de 3 estrellas.

	La satisfacción se mide a través de las evaluaciones hechas por los clientes, mucha veces incluso dentro del mismo producto. Este es un factor importante para identificar la confianza que inspirará el producto; este índice puede variar de 1 a 5. Un producto con una calificación de 4 o 5, habla muy bien de la calidad del producto.

	Procura recomendar productos que conoces bien o que al investigarlos, poseen un alto nivel de satisfacción.

	Temperatura

	La temperatura tiene que ver con la cantidad de ventas que tiene un producto en Hotmart. Mientras más alta sea la temperatura mucho mejor.

	Mientras más alta sea la temperatura, más son sus ventas y comisiones, más visitas tiene, esto en el momento en el que realizas tu búsqueda. Ten en cuenta que un producto con un buen comportamiento en su temperatura hoy, podría tener otra temperatura mañana. Este puede bajar si su rendimiento en ventas disminuye o viceversa.

	Otros factores que pueden incidir a que un producto baje de temperatura, es que reciba reclamaciones de compradores.

	Ahora bien, si un producto no llega a alcanzar altas temperaturas, no significa que no esté vendiendo o que no tenga el potencial para convertirse en unas súper ventas. Es posible que apenas esté desarrollando su estrategia de ventas con afiliados.

	Material de Promoción o Blueprint

	El “Blueprint” es una valoración que hace Hotmart respecto a la calidad del producto, esto podría significar que videos dentro de un curso estén en alta calidad se reflejaría en un mayor puntaje en el “Blueprint”.

	Para que un producto reciba un buen puntaje en Blueprint, influyen muchos factores como un contenido de alta calidad dentro de Hotmart, una buena estructura de página de ventas, un precio razonable en relación con el valor entregado y material de Promoción disponible para el Afiliado.

	Para ver si tiene material para afiliados ingresa en tu producto y buscar el sección que se llama “

	Alto porcentaje de comisión

	Revisa y analiza atentamente los porcentajes de afiliación, pero no te bases solo en ese criterio para escoger el producto que vas a recomendar, sé que te verás tentado incluso a cambiar de nicho al ver estos porcentajes, pero no lo hagas. Es solo un factor más de todos los elementos que debes tomar en cuenta al elegir tu producto ganador.

	Si hablamos de un número de porcentaje atractivo podría decirte que un 50% es bueno, pero debemos tomar en cuenta el precio total del producto. El 50% de un producto de 10 dólares no es el mismo 50% de un producto de 100 dólares. Incuso en el segundo caso una comisión de 30% sigue siendo bueno.

	Busca productos que te den más del 50% pero no rechaces productos con menores comisiones por la misma razón que te acabo de mencionar hace un instante.

	Página de ventas del producto

	Tu trabajo es conectar a tu audiencia con el producto. Ahora imagina que hiciste un buen trabajo, es decir, con tu contenido le enseñaste a la persona cuáles son sus problemas, cómo puede solucionarlos con el producto y cuáles serán sus beneficios al usarlos.

	Pero cuando la persona hace clic en el link y llega a la página de ventas, se sorprende. La información está incompleta, el contenido no es persuasivo ni atractivo, el diseño es confuso, y la persona tiene hasta dificultades para comprar, pues los pasos no están claros. Esto podría provocar que esa persona cierra la página y tu esfuerzo como Afiliado se habría sido en vano.

	Tú puedes resolver esto creando tu propia página de ventas incluyendo el enlace de pago del producto. Pero si estas empezando, al menos al inicio no es buena idea.

	
7. CREAR UNA AUDIENCIA Y PROMOCIONAR LOS PRODUCTOS

	
 

	––––––––

	
 

	Ayuda a las personas que decidieron confiar en ti

	La clave del éxito cuando se trata de vender productos de afiliados es crear primero una audiencia. Esto puede ser el meollo del asunto.

	La buena noticia es que si eliges un tema que te parece interesante, básicamente ganarás grandes cantidades de dinero por hacer algo que disfrutas compartir.

	Pero para llegar a este punto, primero crea una audiencia y ganar su confianza como persona influyente. Todos conocemos en nuestro entorno a alguien que sabe bastante de un tema y cuando necesitamos tomar una decisión de compra, solemos pedirle ayuda o un consejo. Tú debes volverte esa persona.

	Cómo crear una marca

	Obtener este tipo de influencia, por supuesto, no es fácil. Esto no tiene que ver con crear un logo, olvida eso. Para llegar al punto en que la gente compre cosas solo porque usted las recomienda, significa dedicar mucho tiempo y hacer un intento honesto de proporcionar un valor real a mediano plazo. 

	Esto comienza con la creación de tu marca personal o de una comunidad en redes sociales. No intentes vender de inmediato, sino que dedica tiempo a desarrollar esa confianza y lealtad a través de un calendario de publicación de contenido que aporte valor. Recuerda, vender es ayudar.

	Un error de novato y que todos los afiliados cometemos al empezar es poner nuestro link de afiliado directamente en nuestras redes sociales. Desde ahora dejaras de hacer esto. Puede que por un milagro hayas realizado una venta, pero créeme, si sigues haciendo esto no podrás escalar tu negocio.

	Ten una marca clara y fuerte, con una gran declaración de misión y una “persona compradora” (en inglés buyer person) concreta. Esto significa tener bien definido el retrato de tu "cliente ideal".

	Esto te permitirá alejar al cliente incorrecto del cliente correcto. Ya sé, esto puede sonar contra intuitivo, pero tú puedes tener clientes que te compren un producto pero que no sean los clientes correctos. El tener bien definido tu buyer persona hará que evites perder el tiempo con gente que no esté necesariamente interesada en tu producto y que incluso filtres desde un inicio a gente que podría arruinar tu reputación.

	Una cuenta de Instagram de "fitness", por ejemplo, es demasiado general y es demasiado popular para lo que necesitamos. Prácticamente compites con todo Internet.

	En su lugar, crea una cuenta de Instagram que trate sobre el estado físico para mayores de 40 años. O qué tal Paleo Fitness, o CrossFit, o Fitness al aire libre, o Culturismo Hardcore para ectomorfos, Fitness post parto, etc.

	Todas estas opciones tienen un público objetivo más definido, una declaración de misión mucho más clara y un gancho más atractivo. Cada uno de ellos atraerá a menos personas, pero estas personas tendrán mucha más probabilidad de interactuar y estar entusiasmadas al saber que existe algo específicamente para ellas.

	La marca debe entonces nacer de este objetivo claro y apasionado. Eso significa que cuando alguien mira su cualquier contenido, debe saber al instante si le gustará o no. Su marca debe comunicar claramente para quién es y de qué se trata: y su contenido debe respaldar esto.

	Una cuenta de Instagram de culturismo hardcore probablemente será rojo y negro con muchas imágenes de fondos oscuros con tipos extremadamente musculosos y contenido como: "aumentar la testosterona con levantamientos compuestos".
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	Mientras tanto, el Instagram de fitness paleo probablemente será verde y blanco con imágenes de personas corriendo al aire libre en la naturaleza. A partir de aquí, toda tu publicidad, todas tus publicaciones sociales y todo debe ser congruente con esta imagen.

	
 

	[image: E:\Editorial - Ben Info Products\Marketing de Afiliados\Como Ganar Dinero con Marketing de Afiliados\a6.JPG] 

	Y luego, cuando elijas tu producto de afiliado, lo ideal es que se dirija exactamente a esa misma audiencia. Y lo promocionaras de esa manera y lo venderás con esa propuesta de valor.

	Lo que también es crucial es que proporciones contenido innovador o adaptado a un lenguaje propio que demuestre una experiencia real.

	Debes crear el contenido tú mismo o encontrar un creador que esté genuinamente apasionado por el tema. ¿Por qué? Porque entonces tendrán algo innovador y emocionante que decir. Así es como te conviertes en un líder de opinión y logras que la gente escuche y te siga: porque quieren una nueva perspectiva.

	Recuerda, no trates de ser otra persona. Sé audaz. Sé diferente. Se apasionado. Luego elije un producto que se dirija a la misma audiencia.

	- Llamar la atención: las personas tienen prisa y no quieren leer grandes cantidades de texto. Si deseas persuadir a su audiencia, primero debes engancharlos con frases o títulos como “te voy a enseñar los 3 pasos para

	También puede recurrir al storytelling que se trata básicamente contar una historia. Se compone de una narrativa atrapante de sucesos, con un mensaje final que deja un aprendizaje.

	- Apelar a hechos y cifras: las personas no siempre están dispuestas a confiar en ti; después de todo, nunca te han conocido y saben que quiere venderles. En su lugar, deja que los números hablen por ti. Cuantas más cifras pueda citar y más autoridades puedas hacer referencia, más persuasivo será tu argumento.

	- Anticípate: trata de adelantarte a las preocupaciones que tendrá tu audiencia y luego combátelas de inmediato. Por ejemplo, puedes mencionar cómo hay "muchas ofertas en línea que suenan increíbles", pero señalar que esto no es "solo otra estafa".

	Lo más importante, comprender la propuesta de valor. Este es el valor emocional de tu producto, la forma en que lo prometes puede cambiar la vida de tu audiencia. Por ejemplo, si está vendiendo un libro electrónico sobre fitness, debes tener en cuenta que en realidad no estás vendiendo un libro electrónico sobre fitness!

	Lo que realmente estás vendiendo es la sensación de tener abdominales marcados, energía ilimitada y toneladas de confianza. Tienes que concentrarte en eso. Habla al corazón e intenta que tu audiencia sienta algo, idealmente emoción por comprar tu producto.

	Muchos productos digitales vendrán con páginas de ventas listas para usar. Necesitas dirigir a tu audiencia hacia esa página para comenzar a generar conversiones. Sin embargo, si realmente quieres asegurarte de vender estos productos, tendrás que cerrar las ventas por WhatsApp o Instagram. Explico el paso a paso para lograr esto más adelante, pero antes debes definir muy bien a tu buyer person para comprender bien su dolor. Incluso un mismo producto podría tener 2 buyer person diferentes.

	Usemos un ejemplo para comprender esto último que acabo de mencionar. Si vendemos un curso que enseña cómo polarizar autos, podríamos tener tres diferentes buyer person, cada uno con intereses diferentes como vemos a continuación:

	1. Aprender para cuidar de su propio auto

	2. Empezar un negocio de polarizado de autos

	3. Añadir este servicio a su negocio actual

	Para cada uno el dolor y la necesidad es diferente. Cuando tú diseñas bien tu bayer person, tu forma de comunicarte con cada uno de ellos será distinto y de forma más empática con sus necesidades. Recuerda que vender es igual a ayudar y no solo se trata de vender por vender aunque tengamos el impulso natural de hacerlo cuando empezamos como afiliados.

	Las formas en que podrías llamar la atención a cada uno de estos tres tipos de buyer person podrían ser las siguientes:

	1. “¿Estás cansado de gastar grandes cantidades de dinero en los interiores para tu auto?”

	2. “¿Estás buscando una oportunidad de negocio, rápida, sencilla rentable?”

	3. “¿Quisieras dar un servicio diferencial en tu taller de mecánica que te sea un plus a tu competencia?”

	Puedes crear contenido en Instagram, TikTok, YouTube, con titulares desde una sola cuenta o separadas para llamar la atención de cada uno de ellos. Mientras mas conozcas a tu buyer person, más certeras serán tus conversaciones con tus prospectos.

	Actividad N° 5

	Diseña un buyer person de acuerdo a tu audiencia respondiendo las siguientes preguntas:

	Cuál es su perfil personal (Sexo, rango de edad, estado civil, país, etc)

	Objetivos (Lo que desea lograr en general y específicamente)

	Dónde busca y consume información. (De acuerdo a su edad en que red social pasa más tiempo)

	Dónde y qué compra (Ya compre productos digitales o solo físicos)

	Qué necesita (Qué tipo de información busca)

	Qué problemas tiene (Qué necesidades quiere resolver en la etapa en la que está)

	Qué objeciones maneja (Son los obstáculos que un cliente puede poner para no seguir una negociación o cancelar una compra)

	Si deseas más ayuda con esto, visita esta página que tiene un “Generador de buyer personas”.

	https://www.hubspot.es/make-my-persona 
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8. EMBUDO DE VENTAS ORGÁNICO

	
 

	––––––––

	
 

	Diseñar un embudo de ventas es un trabajo para mediano plazo, es crea un sistema que no le dará ventas inmediatas pero que a medida se vaya alimentando le generará grandes cantidades de dinero.

	El objetivo de crear este embudo es obtener tráfico orgánico de forma gratuita. Existe la otra alternativa de generar tráfico pagando Facebook ADS o Google ADS y de forma más rápida, pero para muchos que empiezan esto puede ser considerado para más adelante.

	Hacer tráfico orgánico no requiere de inversión en publicidad, de hecho, incluso teniendo presupuesto para pagar publicidad podrías cometer el error de pensar que mayor publicidad es igual a ventas. Mayor publicidad no resolverá una oferta mal construida. No recomiendo a nadie invertir en una campaña publicitaria hasta que tenga los conocimientos suficientes en marketing digital.

	El tráfico orgánico es aquel que puedes crear sin necesidad de pagar publicidad. Es decir, es la capacidad de lograr que tu audiencia que hagan clic en tus enlaces de afiliados sin necesidad de hacer spam. Muchos principiantes copian su enlace de afiliado y lo publican en todos lados. Eso es spam.

	El tráfico orgánico genera un mayor número de visitas y con mayor calidad de prospectos debido a que son usuarios con interés en la temática de tu audiencia, diferenciándose del tráfico directo que no proviene de una búsqueda hecha por el usuario. El tráfico o venta proveniente de los enlaces publicitados no se considera orgánico.

	Tener un embudo de ventas implica planificar la experiencia de recorrido de las persones de tu audiencia para convertirlos de desconocidos a clientes que confían en ti y tu marca.

	En embudo (también conocido como funnel) de ventas son los pasos que da un usuario hasta formar parte de tu comunidad y ser un prospecto o comprador.

	Puede que esto te parezca algo complicado o tedioso pero créeme que esto te ahorrará mucho trabajo y los usuarios darán cada paso solos, hasta llegar al punto de directamente pedirte el link de pago, completamente decididos a comprarte.

	Es necesario que tomes un papel y diseñes tu embudo de ventas para ser consciente de qué pasos dará tu audiencia y diferenciar el tipo de contenido que vas a crear para cado paso. No debes repetir el mismo contenido en todas tus redes sociales.

	No existe una forma definitiva para un embudo de ventas orgánico y cada comunidad pueda que requiera distintos pasos, pero puedes empezar organizando uno de la siguiente forma
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	En la parte más ancha de tu embudo ubica tus redes sociales de Tik Tok e Instagram. El objetivo aquí es crear atracción con contenido que sirva de gancho a tu audiencia

	Luego sigue meter a tu audiencia cautiva en un Canal de Telegram. Aquí tu objetivo es aportar valor y cumplir la promesa que hiciste en la anterior fase que mayormente es incrementar su conocimiento sobre un tema.

	Después está el contacto personal de prospectos que quieren más información y estén interesados en comprar el info producto

	Finalmente esta tú link de afiliado, el link de pago que ofreces después de que la persona ya ha pasado por todo el embudo y está más que segura para pagar.

	Si observas, es un proceso de filtro para quedarte con las personas de tu audiencia más interesadas.

	Definir las diferentes etapas es algo que debes hacer con base en las interacciones que tengas con tu audiencia. Al momento de diseñar tu embudo, es importante que te familiarices con los siguientes términos:

	a) Contacto o lead

	Es aquel seguidor que llega a tus redes sociales sin conocer en profundidad tu producto o marca. Este usuario se podría convertir en uno de tus clientes o solo permanecer en la primera etapa del embudo sin avanzar más allá.

	b). Prospecto

	Es el usuario que demuestra un gran interés en tu marca y al ser contactado o invitado está dispuesto en continuar avanzando en el siguiente paso en el proceso de venta.

	c). Prospecto calificado

	Se puede decir que aquí el usuario está “muy caliente” y preparado para tomar la decisión de compra. En este momento ya conoces mucho más a este posible cliente y sus necesidades específicas y está a un solo paso de la conversión.

	Se les puede calificar de acuerdo a factores, como su capacidad económica, la necesidad que tiene sobre lo que estás ofreciendo y si encontró algún valor en tu oferta.

	d). Compromiso

	Cuando el cliente está comprometido en seguir con el proceso y solo falta cerrar la venta y decidir la modalidad de pago y método de pago. En esta etapa puede que el cliente tenga problemas al pagar el producto o decida hacer el pago más tarde, este seguimiento a veces se conoce como re marketing.

	e). Transacción

	En la etapa final, las dos partes ya han llegado a un acuerdo y finalmente se realiza el pago. El encargado de cierre de ventas será el responsable de realizar el próximo paso.

	Mientras tengas bien definida cada etapa en la que está tu cliente ideal, tus estrategias van a tener los resultados anhelados.

	Actividad N° 6

	Dibuja en una hoja un bosquejo de tu embudo de ventas identificando bien que redes sociales van a ir en cada etapa y cuál será el objetivo principal en cada una ellas.
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9. TRÁFICO CON TIKTOK

	
 

	––––––––

	
 

	La aplicación de TikTok cuenta con 800 millones de usuarios activos en todo el mundo y sigue este número sigue aumentando. Las tendencias en TikTok se viralizan a la velocidad de la luz.

	En este capítulo te presentaré las formas para crear una presencia ganadora en TikTok. Entenderemos de que se trata TikTok y a quién le gusta y el por qué.

	TikTok cautiva a una generación más joven

	Lo primero que debes preguntarte es si tus productos y servicios que vendes atraerán o no a los jóvenes de la Generación Z. Estamos hablando de jóvenes menores de 30 años.

	No solo eso, sino que TikTok es un medio visual que consiste en videoclips cortos de 15 segundos a 3 minutos de duración y recientemente a 10 minutos ideales para tutoriales.

	Los creadores de contenido en TikTok crean videos que mostrando el uso de sus productos de una manera visualmente atractiva. Esto es vital para el éxito en TikTok, ya que los usuarios quieren entretenerse. No quieren ver videos aburridos de productos.

	La música y el audio es el principal elemento en la plataforma. La mayoría de los videos en TikTok tienen música o audios de fondo. Esto es fácil de agregar a tus videos ya que TikTok tiene una galería de clips de sonido que puedes elegir. Por lo tanto, en lugar de crear videos que contengan muchas conversaciones, debes agregar un audio que sea tendencia.

	No subas videos con audios o música que no sea tendencia sino tus videos no se harán virales rápido. Si deseas saber cuáles son los audios en tendencia en TikTok entra al siguiente enlace:

	https://hot.trendpop.social/ 
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	Al final de todo, TikTok se trata de diversión. Busca divertirte en tus videos ya sea que aparezcas o edites videos para que tu audiencia también se divierta contigo. Cuando vinculas la diversión con su marca en TikTok, entonces tienes una receta para el éxito. Tus videos serán atractivos y compartidos para volverse virales.

	Crear un perfil atractivo y funcional

	Para tener éxito en TikTok se tiene que captar la atención de tu audiencia o cliente ideal. Tener un buen nombre de perfil que refleje tu marca personal es un paso en la dirección correcta. En su perfil, tienes oportunidad de decirles a los usuarios de qué se trata tu cuenta, así que asegúrate de aprovechar esta oportunidad.

	Cuando estés configurando tu cuenta, conviértala en una cuenta Pro. Esto es gratis y su principal beneficio es el tener acceso a los análisis de TikTok que te mostrarán qué tan bien te está yendo en tus publicaciones. Escribe una descripción corta pero atractiva. Una descripción aburrida o que no refleje de qué va tu contenido alejara a tu audiencia.

	Haz que tu perfil sea divertido y muéstrales que al seguir tu cuenta recibirán contenido de valor. También un llamado a la acción y un link debajo. En este link debes utilizar Beacons. Esta herramienta te permite poner varios links y utilizarlo como una página de aterrizaje o landing page en inglés, crea una cuenta en el siguiente link:

	https://beacons.ai/ 
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	Interactúa con tu audiencia

	Nadie quedará impresionado con un perfil en TikTok que no tiene seguidores. Una de las mejores maneras de ganar seguidores es intercambiar con otros. Es probable que haya otros usuarios de TikTok en tu nicho, así que comienza a seguirlos. De las personas a las que sigues, un porcentaje de ellas te seguirán. Encuentra usuarios de TikTok que tengan muchos seguidores y síguelos. Cuando hagas esto, asegúrate de dejar buenos comentarios en algunas de sus publicaciones aportando valor.

	Esto te ayudará a iniciar una relación con estas personas. Apreciarán tus comentarios y seguramente revisarán tu perfil y tus videos.

	También responde a todos los comentarios que tu audiencia deja en tu cuenta. Al menos al inicio para aumentar la interacción. Tus videos tienen que tener llamadas a la acción invitando a que interactúen en los comentarios.

	Publica el tipo correcto de contenido de video

	Hay una gran diversidad de videos en TikTok y algunos son más virales que otros. Los videos más exitosos son divertidos y entretenidos para los usuarios.

	Los videos musicales son populares. TikTok compró la plataforma Musical.ly, que se dedicaba a editar y publicar videos de sincronización de labios para canciones famosas. Por lo tanto, no es de sorprender que los mini videos musicales sean realmente virales.

	Muchos de los videos más populares en TikTok tienen algo de comedia. Hacer reír a la gente siempre ha resultado. Piensa en una situación divertida que involucre tu producto y crea un video corto con música de fondo de tendencia y podrás tener la próxima publicación viral en TikTok.

	Una de las ventajas de TikTok es la cantidad de efectos especiales y filtros que puedes agregar a tus videos. Pero si deseas editar fuera de la plataforma, te recomiendo la aplicación InShot. Puedes editar los videos en esta aplicación descargando los sonidos de tendencia como fondo y luego lo subes a TikTok reemplazando es sonido de tu video por el audio de TikTok, tal vez tardes un poco al lograr sincronizar ambos elementos, pero luego del segundo videos se hace muy fácil y divertido.

	Otra característica TikTok es la función Duet. Puedes usar otro video y crear un nuevo video para que quede "uno al lado del otro". Los videos de reacción son populares en TikTok. Con un dúo uno al lado del otro, realmente puedes expresar tus sentimientos y a los usuarios de TikTok les encanta ver esto. Recuerda que debes crear una conexión emocional con tu audiencia.

	Si lo que vas a promocionar son cursos, por ejemplo de pastelería, puedes utilizar videos de elaboración de pasteles de otras plataformas y resumirlas en un video muy corto con un fondo de música popular con el volumen muy bajo. No cometas el error de promocionar un curso de forma directa, solo crea el interés haciendo videos de los resultados que un cliente podría tener, que en este caso, es aprender a hacer pasteles de diferentes recetas y colores. Deja tu link de Whatsapp en tu perfil o Linktree como lo explico en un siguiente capítulo.

	
 

	[image: E:\Editorial - Ben Info Products\Marketing de Afiliados\Como Ganar Dinero con Marketing de Afiliados\Pastel.JPG] 

	Planifica tu contenido

	Con TikTok puedes grabar un video y luego publicarlo de inmediato. Algunos de estos funcionan, pero la mayoría no. Te recomiendo que planifiques el contenido que publicas. Incluso un video de 15 segundos necesita tener un objetivo claro antes de crearlo y publicarlo.

	Cuando pienses en el contenido que subirás a TikTok, siempre concéntrate en perseverar. Una vez que comiences a crear videos atractivos que a tu audiencia le guste, querrán más y más de ti.

	No cometas el error de publicar una tonelada de contenido en las primeras 2 a 3 semanas y luego quedarte sin ideas y no publicar nada durante mucho tiempo. Es muy fácil que te olviden por completo, incluso si tus videos iniciales fueron realmente geniales. 

	Piense en la frecuencia con la que está preparado para crear videos y publicarlos en TikTok. Ya sea que publiques 3 videos a la semana o 3 al día, debes tener definido esto. Si no dispones de mucho tiempo 3 a la semana es un bueno número.

	Prueba la plataforma de TikTok durante unos 3 meses para ver si es adecuada para tu negocio y audiencia. Debes comprometerte y subir los mejores videos que pueda de forma regular. Si deseas continuar después de este tiempo, crea un cronograma para la creación y publicación y cúmplelo.

	Puedes planificar el contenido un día y grabarlo otro día. Puedes grabar incluso todo el contenido de un mes en un solo fin de semana, para luego solo editar algunos detalles al subirlo a TikTok

	Si en algún momento se te acaban las ideas o no sabes cómo empezar toma como referencia los videos que son virales en TikTok de tu tema, toma nota de que cosas hacen ellos. También puedes apoyarte de la siguiente plataforma para crear títulos, solo debes introducir el tema y te ayudará a generar títulos muy atractivos:

	https://mastitulares.conviertemas.com/ 
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	El poder de los hashtags

	No subestimes el poder de los hashtags en TikTok. El hashtag correcto puede significar literalmente la diferencia entre el éxito y el fracaso.

	Siempre debes usar los hashtags correctos en tus publicaciones de video. Es una buena idea categorizar tu contenido en TikTok, así que usa hashtags con buenos resultados y que les haya funcionado a otros también. Usa hashtags que expliquen de qué se trata tu video.

	Cuando usas los hashtags correctos, obtendrás más exposición y reacciones en TikTok. Al usar un hashtag que dé a entender a tu audiencia de qué se trata tu video y confirmarlo al verlo, aumentará el nivel de confianza. No uses hashtags irrelevantes o engañosos porque más que ayudarte te perjudican.

	Hay muchos usuarios de TikTok que buscan contenido específico. Los hashtags son una forma para encontrar el contenido que desean. Si tus hashtags son relevantes y tus videos también, aumentarán tu alcance.

	Existen varias formas de encontrar los mejores hashtags. El primero de ellos es llegar a conocer a profundidad a tu audiencia. Si sabes que una proporción de ellos sigue hashtags específicos en TikTok, utilízalos también.

	Una vez que sepas lo que tu audiencia realmente quiere, puedes entregárselo en tus videos y usar los hashtags correctos para ayudarlos a encontrar su contenido de interés.

	Hay influencers masivos en TikTok que tienen millones de seguidores. ¿Qué hashtags usan? Es importante que te tomes el tiempo para aprender de estos influencers. Obviamente saben lo que están haciendo o no tendrían una audiencia tan masiva. Sigue de cerca los hashtags que usan y las tendencias en las que se basan. Mira sus publicaciones más populares e identifica los hashtags ahí. También puede ver algunas de sus publicaciones que no funcionaron muy bien para evitar cometer los mismos errores.

	Si tienes competidores que están logrando el éxito en TikTok, también echa un vistazo a sus hashtags. No estoy sugiriendo que debas copiar a tus competidores. Simplemente investiga qué les funciona y mira cómo esto puede inspirarte a elegir los hashtags correctos.

	Hay una buena herramienta que puedes usar para encontrar buenos hashtags para tus videos en TikTok. Todo lo que necesitas hacer es escribir las palabras clave relacionadas con tus productos y automáticamente recibirás sugerencias. Escanea el siguiente código QR o visita:

	https://tiktokhashtags.com/ 
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	Utiliza las estrategias de marketing adecuadas

	Existen 3 formas principales en las que puede comercializar su negocio en TikTok, que son:

	1. Crear tu propio canal de marca y subir videos relevantes para tu nicho

	2. Puedes identificar y colaborar con cuentas influyentes en TikTok para aumentar tu alcance en la plataforma

	3. Puedes anunciarte en TikTok

	Los especialistas en marketing más experimentados utilizan una combinación de estos métodos para conseguir mejores resultados.

	Para la primera estrategia debes tratar de mostrar en algunos detalles simples la persona que eres tú o tu forma de ver las cosas. Sé los más natural y genuino posible. Puedes empezar tomando como referencia a otras cuentas pero a largo plazo debes ir creando tu propio estilo.

	Ahora si vas a apoyarte de otras cuentas recuerda que hay sumas que restan. Debes buscar cuentas que tengan cierta similitud en la audiencia que persigues. Pueden hacer lives juntos y responder preguntas o hablar de un tema en común. Puede que no todas sean accesibles a tener un live contigo si tienes poca audiencia, así que busca gente que este empezando igual que tú.

	TikTok ya ha habilitado la función para pagar publicidad en su plataforma. Esto requerirá un poco de técnica, pero si tu perfil es algo analítico puede convenirte mucho esta nueva función.

	Usa el análisis de TikTok

	Recuerda que lo que no se mide, no se mejora. Es muy importante que comprendas qué tan bien está funcionando tu perfil y videos de TikTok. Hay una manera fácil de hacerlo utilizando el análisis integrado en TikTok.

	Haz un seguimiento cada cierto tiempo ¿Está creciendos o decreciendo? ¿De dónde son tus seguidores? Los análisis de TikTok te mostrarán toda esta información. Te dirá de qué países son sus seguidores. Puedes usar esta información para ver cómo los seguidores de ciertos países resuenan con tu contenido.

	Aquí tienes la información que puedes obtener en cada una de sus publicaciones de video:

	Corazones totales para la publicación

	Total de los comentarios de la publicación.

	Las acciones totales para la publicación

	El tiempo total de reproducción de video

	Las reproducciones totales de vídeo

	Tiempo promedio de visualización

	Fuentes de tráfico

	Territorios de tu audiencia

	Con el análisis de datos de TikTok, puedes ver lo que sucedió en tu cuenta durante un período de 7 o 28 días. Cuando examinas el rendimiento de tu perfil, puedes calcular cuánto tiempo tardan en promedio los usuarios que son nuevos en seguir tu contenido. Esto hará que predecir los resultados de campañas de marketing sea mucho más fácil.

	Actividad N° 7

	Crea una cuenta nueva de TikTok con todas las características de que acabo de compartir en este capítulo.

	
10. CÓMO CERRAR VENTAS POR WHATSAPP

	
 

	––––––––

	
 

	Existen varias formas de cerrar ventas y cada proceso de ventas puede ser diferente dependiendo del precio y tipo del producto. En este caso voy a compartirte un cierre de ventas por Whatsapp para productos de low ticket (precio bajo).

	Recordemos que nuestro embudo de ventas está diseñado para hacer la venta al final de todo y en este punto se desea conseguir tres cosas:

	1. Incrementar el Interés

	2. Llevarlos hacía el Deseo

	3. Llamarlos a la acción (Compra)

	Antes de explicarte el proceso que resumo en 10 pasos debes tener esto lo siguiente.

	Genera un link directo a tu Whatsapp con un texto pre configurado. Esto se puede hacer en varias páginas si buscas en Google. Te dejo el link de la página que yo normalmente uso y cómo configuro los mensajes.

	https://crear.wa.link/ 
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	Ingresa a la página y desplázate hasta la sección donde se introduce los siguientes datos: número de Whatsapp más código país y el texto para el mensaje.
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	Puedes generar varios links para tú WhatsApp incluso diferenciando la fuente de tráfico, es decir, un mensaje podría decir lo siguiente:

	“Hola, vengo de Tik Tok, quiero más información sobre el curso de pintado de uñas”.

	“Hola, vengo de Instagram, quiero más información sobre el curso de pintado de uñas”.

	Luego de escribir el texto para tu mensaje dale clic a “Generar”. Copia el link y guárdalo. Utiliza ese link para publicarlo en tu perfil de Tik Tok, Instagram, Telegram o donde lo veas necesario.

	Una vez que tus prospectos le den clic a tu link de WhatsApp comienza el cierre de venta siguiendo estos 10 pasos:

	1. Nombre y país de la persona. Pregúntale cuál es su nombre para mandar los demás mensajes y audios utilizando su nombre. También es bueno saber de qué país es para saber su moneda local y si su país no tiene alguna restricción.

	2. Un saludo y recibimiento grato. Cuando te responda crea un marco de confianza y cordialidad

	3. Saber qué busca la persona. Conversa con el prospecto para saber qué es realmente lo que persigue con el producto, algunas personas puede querer comprar un curso para emprender, sin embargo otro solo lo quieren para pasar tiempo y aprender algo nuevo o tener un hobbies.

	4. Audio. Si el prospecto sigue interactuando contigo es momento de mandarle un audio corto de un minuto aproximadamente y que sea relevante, es decir, respondiendo a su necesidad principal que te ha compartido en el anterior paso. Recuerda ser cordial y a la vez al finalizar generar un sentido de escases y urgencia diciéndole algo como: “me confirmas si tienes alguna duda, y luego mandarte el contenido del producto y además el beneficiarte del descuento válido hasta ayer pero que se ha extendido hasta hoy para 2 personas más, pero antes confírmame si te quedo alguna duda para poderla aclarar”.

	5. Resolver dudas. Si tienes dudas responde sus preguntas. Al finalizar vuélvele a preguntar si tienes más dudas. Si te deja en visto no insistas.

	6. Mándale una imagen gráfica de los resultados. Esto ayuda al cliente a visualizarse en el futuro con el resultado. Crea una imagen con los beneficios de forma muy gráfica, no le mandes mucho texto o imágenes con muchas letras pequeñas. Vuélvele a preguntar si tiene alguna duda con lo que le acabas de enviar

	7. Respuesta. Resuelve sus dudas si las sigue teniendo. Si te deja en visto no insistas.

	8. Precio. Puede ser una imagen o un texto que incluya el supuesto precio y el descuento. El precio “real” puede ser ficticio, esto para incrementar más la sensación de oportunidad que ya está teniendo el prospecto. Nunca mandes el precio desde un inicio, recuerda que debes vender primero los beneficios.

	9. Link de pago de Hotmart. En este paso debes mandarle la página de pago del producto. Si después de un par de horas no responde, pregúntale si tuvo algún problema. Solo en este punto es bueno volver a escribir.

	10. Felicítalo. Se cordial y mándale un mensaje que diga: “Felicidades por tu compra, confírmame si el acceso te llegó efectivamente a tu correo electrónico”. Si por alguna razón surgiera algún problema ayúdale o tú contáctate con el Soporte de Hotmart en el siguiente enlace.

	https://help.hotmart.com/es/contact-us 
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	Actividad N° 8

	Crea tu link de WhatsApp así sea solo como prueba. También te recomiendo que más adelante tengas otro número y lo registres a WhatsApp Business. Es como el WhatsApp normal pero tiene algunas funciones que te permiten organizar mejor a los prospectos y está más orientado para mostrar información de tu negocio.

	
PREGUNTAS Y SOLUCIONES

	
 

	¿Cómo comprar desde Cuba, Nicaragua o Venezuela?

	- Necesitas que un amigo o familiar realice el pago desde otro país

	- Al momento del pago, usar un correo electrónico válido

	- Los datos ingresados a Hotmart deben coincidir con los datos de la Cuenta Bancaria

	- Llega la confirmación del pago al correo electrónico junto con los datos de acceso

	- Para acceder a Hotmart, el cliente tiene que instalar una VPN como: Nord VPN, TunnelBear VPN, TurboVNP o Physphon Pro. Versiones de pago.

	- Ingresar con los datos usados para la compra (correo y contraseña).

	¿Qué es una VPN?

	Es una herramienta virtual que te permite proteger tu conexión mientras navegas por internet. Con una VPN (Red Privada Virtual) puedes ocultar tu IP y encriptar todos los datos que envías o recibes a través de internet, de manera que resulten inaccesibles por parte de terceros que traten de interceptar tu conexión. Esto te permite navegar de manera privada y mantener tu IP lejos del alcance de posibles ciberataques.

	Si deseas un proveedor de servicios de red privada virtual personal y segura yo uso Nord VPN. Tiene aplicaciones de escritorio para Windows, macOS y Linux, aplicaciones móviles para Android e iOS, así como una aplicación para Android TV. Con una cuenta puedes usar en varios dispositivos. Te dejo mi link de referido (Si lo usas a ambos nos regalan un mes gratis al suscribirte):

	https://ref.nordvpn.com/SzprwpIBdFT 
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SOBRE EL AUTOR

	
 

	Soy alguien que después de la pandemia tuvo que reinventarse, pase de ser consultor de proyectos de desarrollo con ONGs a emprender en el mundo digital. Ben Guther es mi seudónimo. Mi nombre es Benjamín Gutiérrez H.
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	Estudie psicología y siempre me ha gustado el área social y organizacional. Paralelamente leía blogs de Marketing Político. Tomé un curso gratuito de Google sobre Marketing Digital y eso me abrió bastante los ojos sobre el potencial que había en internet y comencé a aprender más de Marketing Digital.
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	Me gusta escribir y por eso llevo varios libros publicados en Amazon, pero este es el primero orientado a cómo ganar dinero, lo he escrito motivado en compartir mis conocimientos y poder inspirar a que más personas puedan ver las ventajas que brinda el marketing de afiliados.

	Si deseas conocerme un poco más sígueme en Instagram:

	https://www.instagram.com/productividadconben/ 
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	Si deseas aumentar to productividad también te invito a que te sumes a mi nuevo canal de Telegram (tengo algunos regalos que te podrían interesar):

	https://t.me/productividadconben 
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	Si deseas ser parte de Seminarios Online también te dejo mi enlace de afiliado para que explores y lo veas como un objetivo para corto plazo ya que ha sido una buena inversión para mí.

	https://go.hotmart.com/D60415726X 
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	Finalmente, si el libro te ha aportado algo de valor, me ayudará mucho que me dejes una reseña en la plataforma, como una práctica de sembrar abundancia para cosechar abundancia.

	Te deseo el mayor de los éxitos

	Ben Guther

	gutherben30@gmail.com

	
Don't miss out!

	
 

	Click the button below and you can sign up to receive emails whenever Ben Guther publishes a new book. There's no charge and no obligation.
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	https://books2read.com/r/B-A-OQPM-GHAAC 
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